
Sul web La mappa dei principali siti per capire se si sta pagando il giusto o se è meglio cambiare 

Su Internet 
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rasparenza e risparmio 
Non solo la possibilità di scegliere la soluzione più conveniente, 
ma anche quella di fare facili confronti tra le garanzie previste DI ROBERTO E. BAGNOLI 

L e tariffe Re auto stan­
no aumentando in 
maniera diffusa: con­
frontare più offerte è 

l'unico modo per contenere 
il prezzo. I comparatori onli­
ne consentono di farlo in 
maniera decisamente più ve­
loce di quello che si potreb­
be fare rivolgendosi alle sin­
gole società, perché non bi­
sogna inserire ogni volta le 
stesse informazioni: in molti 
casi, inoltre, permettono di 
ottenere uno sconto rispetto 
ai listini. 

Canale online 
Accanto al preventivatore 

unico dell'Isvap e al servizio 
offerto dall'Alba (vedi artico­
li qui a fianco), questo servi­
zio viene offerto da alcuni 
broker assicurativi online, 
che presentano i preventivi 
più convenienti per il singo­
lo profilo di rischio. Il con­
tratto può essere sottoscrit­
to direttamente se si sceglie 
una compagnia che opera al 
telefono e su Internet. Se in­
vece si tratta di una tradizio­
nale, l'acquisto diretto è pos­
sibile solo in alcuni casi: ne­
gli altri bisogna rivolgersi al 
singolo intermediario. Per 
non avere brutte sorprese in 
caso di sinistro, oltre al prez­
zo bisogna confrontare an­
che il contenuto delle garan­
zie offerte dai singoli prodot­
ti. Soprattutto per alcune si­
tuazioni particolari (ad 
esempio la guida in stato 
d'ebbrezza) le condizioni 

delle varie polizze possono 
essere molto diverse fra lo­
ro. 

Dieci anni dì storia 
Pioniere nel confronto on 

line della Re auto è stato 
www.6sicuro.it, fondato qua­
si dieci anni dal gruppo Assi-
teca, che attualmente ne de­
tiene il 49% mentre l'azioni­
sta di controllo è Edoardo 
Loewenthal, che presiede la 
società. «Le tariffe Re auto 
stanno aumentando in misu­
ra rilevante e generalizzata 
— sottolinea Loewenthal — 
ma, per il singolo profilo di 
rischio, fra un'impresa e l'al­
tra vi sono differenze molto 
sensibili. Non esiste la com­
pagnia più conveniente in 
assoluto: confrontare vari 
preventivi permette in molti 
casi di ottenere consistenti 
risparmi. In generale le com­
pagnie tradizionali sono più 
convenienti nelle regioni 
del Sud e quando si tratta di 
applicare la legge Bersani, 
che consente la portabilità 
della classe di merito all'in­
terno del nucleo familiare». 

, ferta 
Il sito 6sicuro presenta le 

cinque soluzioni più econo­
miche fra le diciotto impre­
se, tradizionali e dirette, che 
vengono comparate e che 
rappresentano quasi il 70% 
del mercato. «La polizza di 
Re auto si presta in modo 
particolare al confronto onli­
ne — sostiene Loewenthal 
— e il fenomeno è in cresci­
ta, anche se rimane una for­
bice molto amoia fra contat­

ti e polizze sottoscritte. A 
partire dal lancio, nel luglio 
2000, il sito ha registrato cir­
ca 8 milioni di visitatori uni­
ci, di cui 2,5 solo negli ultimi 
dodici mesi, con oltre 291 
mila preventivi e circa 13 mi­
la contratti emessi». 

11 confronto estero 
I numeri sono in forte cre­

scita, ma resta enorme il di­
vario rispetto a paesi come 
la Gran Bretagna dove circa 
la metà delle polizze Re auto 
passa attraverso i compara­
tori online : il mercato poten­
ziale è molto ampio, e que­
sto spiega l'arrivo sul merca­
to di nuovi operatori. 

«Siamo il primo compara­
tore online del mercato ita­
liano con circa ISOmila nuo­
vi preventivi al mese e 9 mi­

la polizze 
intermedia­
te — sostie­
ne Alberto 
Genovese, 
country exe­
cutive offi-
c e r d i 
www.assi­
curazio­
ne, it —. 
Nel giro di 
pochi mi­
nuti si pos­
sono otte­
nere i pre­
ventivi più 
convenien­
ti fra le se­
dici compa­
gnie moni­
to ra te , a 
prezzi spes-
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so più Das-
si rispetto 
a quelli pra­
ticati a chi 

si rivolge direttamente alla 
società». «Non occorre inse­
rire dati anagrafici — dice 
Emanuele Anzaghi, fondato­
re e consigliere delegato di 
www.cercassicurazioni.it , 
controllata dal gruppo Mu­
tui Online —. Inoltre è attivo 
un numero verde che offre 
una consulenza telefonica 

gratuita sulle caratteristiche 
dei prodotti offerti. L'attività 
sta crescendo in modo mol­
to significativo: il modello di 
comportamento degli auto­
mobilisti italiani si sta avvici­
nando a quello di altri paesi 
dove la comparazione su In­
ternet è decisamente più dif­
fusa che in Italia». 

L 'u l t imo ar r iva to è 
www.chiarezza.it , che fa ca­
po a confused.com , il più im­
portante comparatore di 

prodotti assicurativi in Euro­
pa. «Siamo partiti a febbra­
io, i primi risultati sono inco­
raggianti e superiori alle 
aspettative», spiega Franci­
sco Javier Garcia Tosina, am­
ministratore delegato di In-
spop.com, la società che ge­
stisce il sito, «nei prossimi 
mesi abbiamo in cantiere 
un allargamento dell'offer­
ta, sia nel campo assicurati­
vo che in quello dei prodotti 
fa n 9 rrzì 9 r i w 
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